
 

 

Cali, 10 de AGOSTO  de 2025  

 
Doctor 
JUAN MARTÍN BRAVO CASTAÑO 
Subsecretario de Emprendimiento y Desarrollo Empresarial 
C.C.1144041044 

Cali. 
 

 
ASUNTO: INFORME DE GESTION – MES: JULIO DE 2025 

 
 
CONTRATO No.                  1.130.17.13-10198 de 23-JULIO -2025 
 
CONTRATISTA:              HENRY ALEXANDRO JARAMILLO FEIJO  
 
IDENTIFICACIÓN:            6.198.992 
                                       
VALOR INICIAL CONTRATO:  $8.000.000 
 
VALOR TOTAL CONTRATO: $8.000.000   
      
FECHA DE INICIO:        23  DE JULIO  DE 2025 
                                      
FECHA DE FINALIZACION:     31 DE AGOSTO DE 2025 
 
INTRODUCCION 

 
El presente documento corresponde al Informe de Gestión de Actividades de la CUOTA No. 1 
del mes de JULIO de 2025 por prestación de servicios profesionales No. 1.130.17.13-10198 
DE 23 JULIO DE -2025, suscrito entre el Departamento del Valle del Cauca  y HENRY 

ALEXANDRO JARAMILLO FEIJO  cuyo objeto es: PRESTACION DE SERVICIOS 
PROFESIONALES COMO ADMINISTRADOR DE EMPRESAS O EN EL 
DEPARTAMENTO DEL VALLE DEL CAUCA. 

 
DESARROLLO DE ACTIVIDADES: 

 
Las actividades se ejecutaron satisfactoriamente de conformidad con las técnicas jurídicas en 
contratación pública. 
 

1. Realizar el levantamiento de información de los actores y servicios ofertados para el 
fortalecimiento al emprendimiento y desarrollo empresarial en el Valle del Cauca, y articular la 
oferta al servicio de fomento al emprendimiento y el desarrollo empresarial que brinda la 
Secretaría de Desarrollo Económico, Competitividad y fomento del Empleo. 



 

 

Durante el mes de julio, mi rol como contratista ha sido fundamental en el apoyo y desarrollo de 
los emprendedores de Tuluá. Mantuvo una actividad constante y dedicada, centrando mis 
esfuerzos en la oficina territorial centro y en la sede de la Universidad del Valle en Tuluá, dos 
puntos clave para el ecosistema emprendedor de la región. 

Mi principal actividad fue acercar la oferta institucional disponible a cada emprendedor. he 
trabajado para asegurar que tengan acceso a todos los recursos y servicios que ofrece la 
institución, los cuales son vitales para fortalecer sus iniciativas y proyectos. Desde información 
sobre líneas de financiación y programas de capacitación hasta asesorías personalizadas y 
orientación para el desarrollo de planes de negocio, mi objetivo ha sido conectar a los 
emprendedores con las herramientas adecuadas para que sus ideas crezcan y se consoliden. 

Esta interacción directa y personalizada me ha permitido identificar las necesidades específicas 
de cada emprendedor. 

2. Brindar asistencia técnica a los emprendedores y/o mipymes del departamento del Valle del 
Cauca siguiendo la ruta de atención de la secretaría de Desarrollo Económico, Competitividad y 
Fomento del Empleo, cumpliendo con los estándares de calidad, oportunidad y eficiencia 
definidos para el proceso. 

En julio de 2025, como gestor del centro de desarrollo empresarial, me enfoqué en promover 
activamente la oferta institucional dirigida a emprendedores y Mipymes. Mi principal objetivo fue 
asegurar que los emprendedores comprendieran claramente los servicios disponibles, 
facilitando así su participación informada en las diversas iniciativas de apoyo empresarial. 
 
Durante el mes de julio, ofrecí capacitaciones y asesorías a emprendedores y empresarios, 
acompañándolos en el proceso de inscripción al programa formato de caracterización. En las 
capacitaciones realizadas en el punto innova, destaqué la amplia gama de servicios 
institucionales.  
 
Asimismo, llevé a cabo visitas empresariales estratégicas para dar seguimiento a aquellos 
emprendedores que estaban cerca de completar la ruta. En estas visitas, revisé sus planes de 
negocio y obtuve sus opiniones sobre las capacitaciones recibidas. Estas interacciones no solo 
fortalecieron nuestro vínculo con la comunidad empresarial, sino que también nos 
proporcionaron una valiosa retroalimentación. 
 

3. Apoyar el desarrollo de las fases ligadas a las convocatorias de Fondos de capital semilla, 
adelantadas por la Secretaría de Desarrollo Económico, Competitividad y Fomento del Empleo, 
y otros actores del ecosistema emprendedor, incluyendo asistencia técnica, evaluación, 
alistamiento de documentación y seguimiento a emprendedores y empresarios, así mismo 
apoyar la logística. 

 En el mes de julio dedique a revisar los listados de ganadores del fondo ValleINN+ de los 5 
municipios para identificar específicamente a los beneficiarios de Tuluá. El objetivo será 
contactarlos de inmediato para felicitarlos y, lo más importante, dar un seguimiento cercano a 
su progreso en todas las fases del fondo, especialmente en el diplomado, asegurándonos de 
que cumplan con todos los requisitos y aprovechen al máximo esta oportunidad para fortalecer 
sus emprendimientos. 



 

 

4. Elaborar documentos técnicos (actas, informes, propuestas) conforme a los lineamientos de la 
entidad y la normatividad vigente, según solicitud del supervisor del contrato. 

En julio 2025, como contratista, me encargué de realizar el registro periódico de los datos 
correspondientes a los servicios ofrecidos a emprendedores y empresarios, siguiendo las 
directrices del coordinador. Este proceso resultó fundamental para consolidar la información 
necesaria y evaluar el progreso de los beneficiarios, desde su participación en el programa formato 
cero hasta la formulación de sus planes de negocio. Mantener una base de datos precisa y 
actualizada fue indispensable para la toma de decisiones informadas y para medir el verdadero 
impacto. 

La gestión de estos registros fue clave para el seguimiento y monitoreo de las actividades de los 
emprendedores en el programa. Este control detallado me proporcionó una visión clara del avance 
de  

cada participante en las distintas fases de capacitación, lo que facilitó la identificación de 
oportunidades de mejora y la optimización de los recursos disponibles. De esta manera, 
garantizamos que cada emprendedor reciba el apoyo adecuado para desarrollar exitosamente sus 
competencias empresariales. Además, mantuve un seguimiento continuo de las rutas de formación 
y asesoría personalizadas diseñadas para cada emprendedor. 

5. Responder los requerimientos que le sean asignados, desde su área de conocimiento 
profesional, de acuerdo a los lineamientos impartidos por el supervisor del contrato. 

En julio de 2025, brindé atención presencial en la oficina territorial centro y en la sede de univalle   
Tuluá, ofreciendo asesoría directa a emprendedores y empresarios en sus respectivas rutas de 
atención. Mi labor principal consistió en aclarar inquietudes sobre el formato de caracterizacion y la 
encuesta de satisfacción, asegurando que cada participante comprendiera claramente el proceso y 
los beneficios de nuestra oferta institucional. Esta interacción me permitió identificar con mayor 
precisión las necesidades de los emprendedores, lo que facilitó la presentación de programas 
clave, como capacitaciones, planes de negocio y otras iniciativas diseñadas para fortalecer sus 
habilidades empresariales. Mi objetivo fue garantizar una experiencia de acompañamiento integral 
y personalizado. 

Asimismo, subrayé la importancia de las plataformas digitales como herramientas innovadoras 
para impulsar el futuro de las empresas. Al integrar estas tecnologías en nuestras actividades de 
formación, reafirmamos nuestro compromiso con la modernización y adaptación a las demandas 
del mercado actual. Esta estrategia no solo incrementa la competitividad y sostenibilidad de los 
negocios, sino que también motiva a los emprendedores a aprovechar al máximo las 
oportunidades digitales. En conjunto, mi trabajo se centra en ofrecer soluciones que no solo 
atienden necesidades inmediatas, sino que también preparan a los emprendedores para lograr el 
éxito a largo plazo, contribuyendo así al crecimiento económico y la creación de valor en la región. 

6. Brindar información oportuna para la toma de decisiones cuando fuese necesario, alimentar las 
bases de datos y los sistemas de información dispuestos por la Secretaría de Desarrollo 
Económico, Competitividad Fomento del Empleo. 

En julio de 2025, nos reunimos con la Alcaldía de Tuluá y la Secretaría de las TIC para planificar 
una gran Feria de Emprendimiento Comunal. El objetivo es que cada una de las 160 Juntas de 



 

 

Acción Comunal (JAC) del municipio presente sus dos mejores emprendimientos, sumando un total 
de 320 iniciativas. La feria está proyectada para el mes de noviembre. 

Para preparar a los emprendedores, se llevarán a cabo una serie de capacitaciones previas. Estas 
sesiones serán impartidas por nuestro centro de desarrollo empresarial, en alianza con la 
academia, garantizando una formación integral y de calidad para todos los participantes. Este 
esfuerzo conjunto busca fortalecer las capacidades de los emprendedores locales y asegurar el 
éxito de sus proyectos en la feria y a futuro. 

7. Participar en actividades como capacitaciones, reuniones desarrolladas por la Secretaría de 
Desarrollo Económico, Competitividad y Fomento del Empleo, así como las que otras 
dependencias de la Gobernación Valle del Cauca lleven a cabo; igualmente, asistir y participar 
en las mesas de trabajo y otras instancias en las que sea designado, conforme a la instrucción 
impartida por el Supervisor. 

En cumplimiento de nuestros objetivos, y en estrecha colaboración con la coordinadora Sara 
Duque, me encargué de organizar y llevar a cabo una serie de capacitaciones y asesorías 
fundamentales para los emprendedores. Estas sesiones se realizaron con éxito en la sede de 
Univalle, donde impartimos conocimientos esenciales sobre el modelo de negocios Canvas, 
una herramienta vital para la estructuración y visualización de sus proyectos. Además, 
profundizamos en las estrategias de marketing digital, dotándolos de las habilidades necesarias 
para posicionar eficazmente sus productos y servicios en el competitivo entorno actual. Este 
esfuerzo conjunto busca fortalecer significativamente las capacidades de nuestros 
emprendedores, preparándolos para los desafíos y oportunidades del mercado. 

8. Difundir, interactuar y compartir, la información emitida desde los canales virtuales 
institucionales del Departamento del Valle del Cauca mediante sus redes sociales. 

Durante julio de 2025, estuve muy activo en Facebook e Instagram compartiendo información 
crucial de la Secretaría de Desarrollo Económico, Competitividad y Fomento del Empleo de la 
Gobernación del Valle del Cauca. Mi meta fue que todos en la comunidad de Tuluá se 
enteraran de las oportunidades, programas y noticias relevantes que impactan directamente 
nuestro desarrollo económico. Quería asegurarme de que la información sobre ayudas para 
emprendedores, capacitaciones y proyectos locales llegara a cada rincón, facilitando que más 
personas pudieran aprovechar estos beneficios y contribuir al crecimiento de nuestra región. 

9. Realizar el cargue cuota por cuota de los informes del presente contrato a la plataforma 
SECOP II, informes los cuales deben contar con las respectivas firmas. 

Con total compromiso y precisión, he finalizado la tarea de cargar todos los informes 
correspondientes a este contrato en la plataforma SECOP II. Este proceso lo llevé a cabo 
meticulosamente, asegurando que cada cuota de informe fuera subida de manera individual y 
rigurosa. Es importante destacar que, antes de cada carga, verifiqué cuidadosamente que todos 
los documentos contaran con las firmas requeridas, garantizando así su validez y la conformidad 
con los requisitos contractuales. Esta labor minuciosa asegura la transparencia y el cumplimiento 
cabal de mis obligaciones contractuales. 

10. Las demás que le sean asignadas por el supervisor para el cumplimiento del objeto contractual 
y estén acorde con la naturaleza del contrato. 



 

 

En el transcurso de julio, tuve la oportunidad de brindar acompañamiento logístico durante la 
entrega de los recursos del programa Fondo ValleINN+ Cinco Municipios en Bolívar. Fue 
gratificante ver cómo los emprendedores de esta localidad recibieron maquinaria y herramientas 
esenciales, un apoyo vital destinado a fortalecer significativamente sus proyectos y potenciar el 
crecimiento de sus negocios. Mi participación en este evento reafirma el compromiso con el 
desarrollo económico local y el impulso al talento emprendedor en la región. 
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Para constancia de lo anterior se firma en Santiago de Cali, el día 10 de AGOSTO de 2025.  

 
 
 
 
 

 
HENRY ALEXANDRO JARAMILLO FEIJO  

C.C.6198992 

Teléfono: 3117707042 

Correo:alexjaramillofeijo@gmail.com 

CONTRATISTA 


